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2015 -2016  : Un saut quantique  

 
 

La rue des Femmes, de concert avec sa Fondation, a orchestré de façon magistrale la 

réalisation ÄȭÕÎÅ ÔÒÏÉÓÉîÍÅ ÍÁÉÓÏÎȢ !Õx ÄÅÕØ ÐÒÅÍÉÅÒÓ ÐÁÖÉÌÌÏÎÓȟ ÓȭÁÊÏÕÔÅ ÍÁÉÎÔÅÎÁÎÔ ÌÁ 

Maison Jacqueline. Depuis plus de vingt ans, La rue des Femmes a relevé avec brio le défi sans 

ÃÅÓÓÅ ÇÒÁÎÄÉÓÓÁÎÔ ÄÅ ÒïÐÏÎÄÒÅ ÁÕØ ÂÅÓÏÉÎÓ ÄÅÓ ÆÅÍÍÅÓ ÅÎ ïÔÁÔ ÄȭÉÔÉÎïÒÁÎÃÅȢ !ÕÊÏÕÒÄȭÈÕÉȟ ÅÌÌÅ 

ÖÉÔ ÕÎ ÓÁÕÔ ÑÕÁÎÔÉÑÕÅ ÖÅÒÓ ÕÎÅ ÃÒÏÉÓÓÁÎÃÅ ÉÎÔïÒÉÅÕÒÅȢ ,ȭÈÅÕÒÅ ÅÓÔ ÁÕ ÂÉÌÁÎȟ Û ÌÁ ÒïÆÌÅØÉÏÎȟ Û ÌÁ 

ÐÌÁÎÉÆÉÃÁÔÉÏÎ ÄȭÕÎ ÁÖÅÎir florissant pour ses trois filles, Olga, Dahlia et Jacqueline, les trois 

piliers de son centre de santé relationnelle. 

 

0ÏÕÒ ÓÏÕÔÅÎÉÒ ÌÁ ÃÒÏÉÓÓÁÎÃÅ ÄÅÓ ÓÅÒÖÉÃÅÓ ÅÔ ÌÅ ÂÕÄÇÅÔ ÄȭÏÐïÒÁÔÉÏÎȟ ÌÁ &ÏÎÄÁÔÉÏÎ Á ÖÅÒÓï Û 

ÌȭÏÒÇÁÎÉÓÍÅ ÕÎ ÍÏÎÔÁÎÔ ÄÅ ρ 180 000 $, soit χσ Ϸ ÄÅ ÐÌÕÓ ÑÕÅ ÌȭÁÎ dernier (664 146 $).  Cette 

contribution a été rendue possible grâce à la campagne de dons majeurs, au soutien de grands 

donateurs privés et à plusieurs autres fondations de bienfaisance.  

 

Après un tel accroissement, un examen de sa ÓÔÒÕÃÔÕÒÅ ÏÒÇÁÎÉÓÁÔÉÏÎÎÅÌÌÅ ÓȭÉÍÐÏÓÅȢ &ÏÒÔÅ ÄÅ 

ÓÏÎ ÅØÐïÒÉÅÎÃÅȟ ,Á ÒÕÅ ÄÅÓ &ÅÍÍÅÓ ÃÏÍÐÒÅÎÄ ÑÕÅ ÃÅ ÓÁÕÔ ÑÕÁÎÔÉÑÕÅ ÄÏÉÔ ÓȭÁÐÐÕÙÅÒ ÓÕÒ ÕÎÅ 

ÒïÖÉÓÉÏÎ ÄÅ ÓÅÓ ÂÅÓÏÉÎÓȢ ,ÅÓ ÎÏÕÖÅÌÌÅÓ ÅØÉÇÅÎÃÅÓ ÆÉÎÁÎÃÉîÒÅÓ ÅÔ ÍÁÔïÒÉÅÌÌÅÓȟ ÓȭÁÄÊÏÉÇÎÁÎÔ Û 

ÌȭÁÕÇÍÅÎÔÁÔÉÏÎ ÄÅ ÌÁ ÃÈÁÒÇÅ Ádministrative, sont devenues les préoccupations imminentes de 

ÌȭÏÒÇÁÎÉÓÍÅ ÅÔ ÓÁ Fondation. Pour  assurer un continuum des services, la Fondation doit 

compter sur une importante campagne annuelle, ÌȭïÖïÎÅÍÅÎÔ-bénéfice, les legs et dons 

planifiés, la fidélisation et le recrutement de nouveaux membres, ainsi que sur une présence 

accrue dans les médias sociaux. 

 

Dans une nouvelle approche de 

recrutement, La rue des Femmes ÓȭÅÓÔ 

ÄÏÎÎï ÌÅÓ ÍÏÙÅÎÓ ÄȭÅÍÂaucher les bonnes 

candidates pour les bons postes. Avec 

ÌȭÁÐÐÕÉ bénévole de M. Jean Pouliot, 

consultant expert en ressources humaines, 

elle a révisé sa structure de gestion, majoré 

les salaires de direction afin ÄȭÁÔÔÉÒÅÒ un 

potentiel de candidates qualifiées, et formé 

un comité de sélection. 

 

Il en résÕÌÔÅ ÌÁ ÃÒïÁÔÉÏÎ ÄȭÕÎ ÐÏÓÔÅ ÄÅ Äirectrice des services administratifs et de soutien 

ɉ$3!3Ɋ ÐÏÕÒ ÌȭÏÒÇÁÎÉÓÍÅ, et Äȭun poste de directrice aux communications et financement 

pour la Fondation. Avec, bientôt, une ressource de plus pour soutenir la Fondation et son 

ÃÏÎÓÅÉÌ ÄȭÁÄÍÉÎÉÓÔÒÁÔÉÏÎ, ÌȭÁÖÅÎÉÒ ÓȭÁÎÎÏÎÃÅ ÄÅÓ ÐÌÕÓ ÐÒÏÍÅÔÔÅÕÒÓ ÐÏÕÒ ,Á ÒÕÅ ÄÅÓ ÆÅÍÍÅÓ. 
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 Sa pérennité peut de plus en plus ÓȭÁÐÐÕÙÅÒ ÓÕÒ ÕÎÅ ÎÏÔÏÒÉïÔï ÒÅÃÏÎÎÕÅ ÐÁÒ ÌÅÓ ÄÉÆÆïÒÅÎÔÓ 

paliers gouvernementaux, de même que dans le milieu des affaires. Cette notoriété acquise 

au fil des ans ne saurait être sans le support de toute une communauté : partenaires publics, 

donatrices et donateurs, membres et bénévoles, et, bien sûr, nos travailleuses et stagiaires de 

La rue des Femmes et sa Fondation. Soyons fiers du chemin ÐÁÒÃÏÕÒÕȢ #ȭÅÓÔ ÇÒÝÃÅ ÁÕ ÔÒÁÖÁÉÌ 

acharné de toutes et de tous que nous existons après plus de 20 ans, au service des femmes 

ÅÎ ïÔÁÔ ÄȭÉÔÉÎïÒÁÎÃÅ et de la santé relationnelle. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
La Maison Olga, rue Jeanne-Mance à Montréal 
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La rue des Femmes et sa Fondation , un tandem gagnant  

 
La rue des Femmes, dans un souci de gestion prudente et responsable, évolue tout 

ÃÏÍÍÅ ÌÁ &ÏÎÄÁÔÉÏÎ Û ÌȭÉÎÔïÒÉÅÕÒ de sa planification stratégique 2011 -2016. Celle-ci lui 

sert de cadre dans la réalisation de sa mission, q ui consiste à : 

¶ dÏÎÎÅÒ ÁÕØ ÆÅÍÍÅÓ ÅÎ ïÔÁÔ ÄȭÉÔÉÎïÒÁÎÃÅ ÅÔ ÅÎ ÇÒÁÎÄÅ ÄÉÆÆÉÃÕÌÔï ÄÅÓ ÍÏÙÅÎÓ ÄÅ 
guérir le lien à soi et aux autres, de recouvrer leur san té relationnelle et de 
ÓȭÏÕÔÉÌÌÅÒ ÐÅÒÓÏÎÎÅÌÌÅÍÅÎÔ ÅÔ ÓÏÃÉÁÌÅÍÅÎÔ ÐÏÕÒ ÒïÉÎÔïÇÒÅÒ ÌÅÕÒ ÖÉÅ ÅÔ ÌÅÕÒ 
pouvoir;  

¶ offrir à ces femmes des lieux de séjour, de guérison et de vie sécuritaires , 
adaptés à leur état, à leur réalité et à leurs besoins;  

¶ conscientiser la  ÃÏÍÍÕÎÁÕÔï ÁÕØ ÂÅÓÏÉÎÓ ÅÔ ÁÕØ ÐÏÓÓÉÂÉÌÉÔïÓ ÄȭÉÎÃÌÕÓÉÏÎ ÄÅ ÃÅÓ 
ÆÅÍÍÅÓȟ ÁÕØ ÃÁÕÓÅÓ ÄÅ ÌȭïÔÁÔ ÄȭÉÔÉÎïÒÁÎÃÅ ; et, finalement , promouvoir la santé 
relationnelle.  

 

Pour la période 2011-ςπρφȟ ÁÆÉÎ ÄÅ ÍÁØÉÍÉÓÅÒ ÓÏÎ ÐÏÔÅÎÔÉÅÌ ÄȭÁÃÔÉÏÎȟ ÌÅ ÃÏÎÓÅÉÌ 

ÄȭÁÄÍÉÎÉÓÔÒation ÄÅ ,Á ÒÕÅ ÄÅÓ &ÅÍÍÅÓ ÓȭïÔÁÉÔ donné les trois grandes orientations 

stratégiques suivantes : 

 

1. faire reconnaître par les instances gouvernementales de haut niveau le rôle et la 

ÓÉÎÇÕÌÁÒÉÔï ÄÅ ÌȭÁÐÐÒÏÃÈÅ ÅÎ ÓÁÎÔï ÒÅÌÁÔÉÏÎÎÅÌÌÅ ÄïÖÅÌÏÐÐïÅ ÐÁÒ La rue des Femmes 

auprès des femmes ÅÎ ïÔÁÔ Äȭitinérance, et obtenir un financement récurrent adéquat; 

2. offrir de meilleures conditions de travail à ses travailleuses et poursuivre 

ÌȭÁÍïÌÉÏÒÁÔÉÏÎ de ses modes de gestion interne; 

3. iÄÅÎÔÉÆÉÅÒ ÄÅÓ ÐÉÓÔÅÓ ÄÅ ÓÏÌÕÔÉÏÎ ÃÏÎÃÒîÔÅÓ ÐÏÕÒ ÒïÐÏÎÄÒÅ Û ÌȭÁÕÇÍÅÎÔÁÔÉÏÎ ÄÅÓ 

ÄÅÍÁÎÄÅÓ ÄȭÕÒÇÅÎÃÅ ÐÒÏÖÅÎÁÎÔ ÄÅÓ ÆÅÍÍÅÓ ÅÎ ïÔÁÔ ÄȭÉÔÉÎïÒÁÎÃÅ. 

 

,Á ÍÉÓÅ ÅÎ ÁÐÐÌÉÃÁÔÉÏÎ ÄÅ ÃÅÓ ÏÒÉÅÎÔÁÔÉÏÎÓ ÓȭÅÓÔ ÃÏÎÃÒïÔÉÓïÅ ÊÕÓÑÕȭÛ ÍÁÉÎÔÅÎÁÎÔ ÁÕÔÏÕÒ ÄÅÓ 

objectifs suivants : 

 

1. Chiffrer clairement les besoins financiers de La rue des Femmes, sur un horizon de 
cinq ans, et identifier des stratégies de reconnaissance (recherche universitaire en 
appui à son projet de solliciter un statut de projet pilote), de la part des instances 
gouvernementales de haut niveau, pour son projet de centre de santé relationnelle 
dans le but dȭÏÂÔÅÎir un financement de fonctionnement récurrent adéquat. Malgré 
ÌÅÓ ÄïÍÁÒÃÈÅÓ ÒïÁÌÉÓïÅÓȟ ÌÅÓ ÒïÓÕÌÔÁÔÓ ÎȭÏÎÔ ÐÁÓ ïÔï ÁÕÓÓÉ ÂÏÎÓ ÑÕȭÅÓÃÏÍÐÔïÓ ÄÁÎÓ ÌÅ 
contexte ÄÅ ÌȭÁÕÓÔïÒÉÔï ÂÕÄÇïÔÁÉÒÅ ÄÅÓ ÇÏÕÖÅÒÎÅÍÅÎÔÓ ÄÕ #ÁÎÁÄÁ ÅÔ ÄÕ 1ÕïÂÅÃȢ )Ì ÆÁÕÔ 
poursuivre les efforts de financement public récurrent accru. 

2. Revoir la politique des conditions de travail des employées ainsi que leur échelle 
ÓÁÌÁÒÉÁÌÅ ɉÐÒÏÇÒÁÍÍÅ ÄȭïÑÕÉÔï salariale mis en place dès 2012 pour atteindre le 
ÓÁÌÁÉÒÅ ïÑÕÉÔÁÂÌÅ ÅÎ ςπρφɊ ÅÔ ÁÓÓÕÒÅÒ ÌÅ ÒÅÎÆÏÒÃÅÍÅÎÔ ÄÅ ÌȭïÑÕÉÐÅ ÄÅ ÄÉÒÅction dans 
ÕÎ ÅÓÐÒÉÔ ÄÅ ÒÅÌîÖÅȢ ,ȭïÑÕÉÔï ÓÁÌÁÒÉÁÌÅ ÅÓÔ ÆÁÉÔÅȟ ÌÅ ÒÅÎÆÏÒÃÅÍÅÎÔ ÄÅ ÌȭïÑÕÉÐÅ ÄÅ 
direction est en cours. 

3. Explorer divers ÍÏÙÅÎÓ ÄȭÁÕÇÍÅÎÔÅÒ ÌÁ ÃÁÐÁÃÉÔï ÄȭÁÃÃÕÅÉÌ ÄÅÓ ÆÅÍÍÅÓ ÁÕ ÎÉÖÅÁÕ ÄÅ 
ÌȭÈïÂÅÒÇÅÍÅÎÔ ÄȭÕÒÇÅÎÃÅ ÅÔ ÄÕ ÃÅÎÔÒÅ ÄÅ ÊÏÕÒ. La troisième maison est ouverte.   
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La Fondation La rue des Femmesȟ Û ÌÁ ÌÕÍÉîÒÅ ÄÅ ÃÅÔÔÅ ÄïÍÁÒÃÈÅ ÄÅ ÌȭÏÒÇÁÎÉÓÍÅȟ ÓȭÅÓÔ 

donné à son tour sa prop re planification stratégique 2012 -2015.  

 

%Î ÃÏÈïÒÅÎÃÅ ÁÖÅÃ ÓÁ ÍÉÓÓÉÏÎ ÑÕÉ ÅÓÔ ÄȭÁÉÄÅÒ Û ÆÁÉÒÅ ÐÒÏÇÒÅÓÓÅÒ ÌȭÏÒÇÁÎÉÓÍÅ, La rue des 

Femmes dans sa mission, vision et ses orientations, la Fondation La rue des Femmes est 

reconnue pour : 

 

Å son soutien de ÌȭÁÐÐÒÏÃÈÅ ÄÅ ÓÁÎÔï ÒÅÌÁÔÉÏÎÎÅÌÌÅ ÄïÖÅÌÏÐÐïÅ ÅÔ ÍÉÓÅ ÄÅ ÌȭÁÖÁÎÔ ÐÁÒ ,Á 

ÒÕÅ ÄÅÓ &ÅÍÍÅÓ ÃÏÍÍÅ ÃÁÄÒÅ ÄÅ ÓÏÌÕÔÉÏÎ Û ÌȭïÔÁÔ ÄȭÉÔÉÎïÒÁÎÃÅȠ 

Å son soutien financier au fonctionnement régulier et au développement de projets 

porteurs de La rue des Femmes; 

Å son respect des plus hauts standards de gouvernance; 

Å ÓÁ ÆÏÒÔÅ ÒÅÐÒïÓÅÎÔÁÔÉÏÎ ÄÕ ÍÉÌÉÅÕ ÄÅÓ ÁÆÆÁÉÒÅÓ ÄÁÎÓ ÓÏÎ ÃÏÎÓÅÉÌ ÄȭÁÄÍÉÎÉÓÔÒÁÔÉÏÎ 

ÐÅÒÍÅÔÔÁÎÔ Û ÌȭÏÒÇÁÎÉÓÍÅ ÄÅ ÒÁÙÏÎÎÅÒ ÄÁÎÓ ÌÁ ÃÏÍÍÕÎÁÕÔïȢ 

 

Ses orientations stratégiques sont de  : 

 

Å maximiser la collecte de fonds;  

Å élaÒÇÉÒ ÅÔ ÅÎÒÉÃÈÉÒ ÌÁ ÃÏÍÐÏÓÉÔÉÏÎ ÄÕ ÃÏÎÓÅÉÌ ÄȭÁÄÍÉÎÉÓÔÒÁÔÉÏÎȠ 

Å recruter des membres sensibilisés à la cause de La rue des Femmes 

conformément au profil défini en fonction de la mission et de la vision de la 

Fondation.  

 

Parmi  les réalisations, mentionnons :  

 

 En 2012-ςπρσȟ ÌÅ ÌÁÎÃÅÍÅÎÔ ÄȭÕÎÅ ÃÁÍÐÁÇÎÅ ÄÅ ÄÏÎÓ ÍÁÊÅÕÒÓ ÒïÕÓÓÉÅ ÑÕÉ ÓÅÒÖÉÒÁ ÄÅ 

levier financier et de garantie pour les bailleurs de fonds publics et donateurs privés, 

ÁÆÉÎ ÄÅ ÐïÒÅÎÎÉÓÅÒ ÌȭÏÒÇÁÎÉÓÍÅ engagé dans le projet « Vers une troisième maison ». 

 En 2014-ςπρυȟ ÌÁ ÃÏÎÓÔÒÕÃÔÉÏÎ ÐÕÉÓ ÌȭÉÎÁÕÇÕÒÁÔÉÏÎ ÄÅ ÌÁ troisième maison, la Maison 

Jacqueline, couronne quatre années de travail intense. Léonie Couture, fondatrice et 

directrice générale ÄÅ ,Á ÒÕÅ ÄÅÓ &ÅÍÍÅÓȟ ÓÅ ÒïÊÏÕÉÔ ÄȭÏÕÖÒÉÒ ÓÅÓ ÐÏÒÔÅÓ Û ÐÌÕÓ ÄÅ 

femmÅÓ ÅÎ ïÔÁÔ ÄȭÉÔÉÎïÒÁÎÃÅȢ 

 En 2015-2016, La rue des Femmes et sa Fondation entreprennent de se repositionner 

ÆÁÃÅ Û ÌÁ ÃÒÏÉÓÓÁÎÃÅ ÑÕÅ ÃÏÎÎÁÿÔ ÌȭÏÒÇÁÎÉÓÍÅȢ #Åla donne lieu au nouveau plan 

stratégique devant être approuvé et ÍÉÓ ÅÎ ĞÕÖÒÅ ÄȭÉÃÉ  2020. De plus, la composition 

ÄÕ ÃÏÎÓÅÉÌ ÄȭÁÄÍÉÎÉÓÔÒÁÔÉÏÎ ÓȭÅÓÔ ïÌÁÒÇÉÅ ÅÔ ÄÉÖÅÒÓÉÆÉïÅ depuis 2015.  
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Faits saillants 2015 -2016   
 

LȭÁÎÎïÅ ςπρυ-2016 sera marquée par cinq faits saillants ȡ ÌȭÉÍÐÁÃÔ ÆÉÎÁÎÃÉÅÒ ÄÅ ÌȭÁÊÏÕÔ de la 

Maison Jacqueline au centre de santé relationnelle de La rue des Femmes, les discussions 

entourant le centre de santé relationnelle, le succès de la campagne de dons majeurs puis la 

révision de la structure organisationnelle sÕÉÖÁÎÔ ÌȭïÌÁÂÏÒÁÔÉÏÎ Äu plan stratégique 2020. 

 

1. Maison Jacqueline : impact financier  

 

Le 15 mai 2015, La rue des Femmes a 

inauguré sa troisième maison, la Maison 

Jacqueline, nommée ÅÎ ÌȭÈÏÎÎÅÕÒ ÄÅ 

Mme Jacqueline Desmarais, Grande 

Mécène de la campagne de dons majeurs. 

Troisième pilier de son centre de santé 

relationnelle, et spécialisée en 

ÈïÂÅÒÇÅÍÅÎÔ ÄȭÕÒÇÅÎÃÅ, la Maison 

Jacqueline a fourni  pas moins de 4 423 

nuitées sur 18 866 et servi 13 835 repas 

sur 63 549. Les dix ÌÉÔÓ ÄȭÕÒÇÅÎÃÅ ÏÎÔ 

permis de désengorger un peu les 

services de la Maison Olga, sans toutefois y répondre complètement. Les statistiques 

montrent encore 7 378 refus  ÐÏÕÒ ÌȭÅÎÓÅÍÂÌÅ ÄÅÓ trois maisons. 

 

,ȭÅØÐÌÏÉÔÁÔÉÏÎ Äe la Maison Jacqueline amène un impact financier important  sur le budget 

ÄȭÏÐïÒÁÔÉÏÎ ÄÅ ÌȭÏÒÇÁÎÉÓÍÅ, mais surtout sur la demande de financement à la Fondation. Avec 

des dépenses globales 2015-2016 qui frôlent maintenant les 3 000 000 $, soit 33 % de plus 

ÑÕÅ ÌȭÁÎ dernier, la demande de ÔÒÁÎÓÆÅÒÔ ÄÅ ÆÏÎÄÓ Û ÌȭÏÒÇÁÎÉÓÍÅ a presque doublé. Elle se 

chiffre, en 2015-2016, à 1 180 000 $, soit 78,6 % de plus ÑÕÅ ÌȭÁÎ ÐÁÓÓï. La pression sur 

Ìȭorganisme va donc au-delà des lits et des besoins alimentaires puisque maintenant La rue 

des Femmes doit garantir un financement récurrent à hauteur de 3 000 000 $ pour ses 

opérations. 

 

.ÏÔÏÎÓ ÑÕÅ ÌȭÁÕÇÍÅÎÔÁÔÉÏÎ ÂÕÄÇïÔÁÉÒÅ ÄÅ 717 606 Α ÐÏÕÒ ÌȭÏÐïÒÁÔÉÏÎ ÄȭÕÎÅ ÔÒÏÉÓÉîÍÅ ÍÁÉÓÏÎ 

nécessite la poursuite des démarches de financement public-privé, dans un souçi de 

ÐïÒÅÎÎÉÔï ÐÏÕÒ ÌȭÏÒÇÁÎÉÓÍÅȢ 

 

En dépit des sommes et des efforts déployés, ÌȭÉÔÉÎïÒÁÎÃÅ ÆïÍÉÎÉÎÅ continue de ÓȭÁÇgraver à 

Montréal. Beaucoup de travail reste à faire pour éventuellement éradiquer le phénomène de 

nos rues et offrir  des soins permettant un retour en société. 
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2. La campagne de dons majeurs, un grand succès 

 

Lancée en octobre 2013 pour faire face aux défis financiers ÐÏÓïÓ ÐÁÒ ÌȭÁÊÏÕÔ ÄȭÕÎÅ ÔÒÏÉÓÉîÍÅ 

maison, la campagne de dons majeurs fut, nous pouvons ÌȭÁÆÆÉÒÍÅÒ ÓÁÎÓ ÌȭÏÍÂÒÅ ÄȭÕÎ ÄÏÕÔÅ, 

un succès à tous points de vue. Elle a non seulement permis la réalisation de la Maison 

Jacqueline ÐÏÕÒ ÌȭÈïÂÅÒÇÅÍÅÎÔ ÄȭÕÒÇÅÎÃÅ, mais elle a aussi atteint à 98 % son objectif 

financier de 2 500 000 $. Le succès de la campagne de dons majeurs a ainsi projeté La rue des 

Femmes et sa Fondation à un niveau supérieur quant à sa notoriété auprès du milieu des 

affaires et du grand public, à la place prise ÄÁÎÓ ÌÅ ÍÉÌÉÅÕ ÄÅ ÌȭÉÔÉÎïÒÁÎÃÅ à Montréal et au 

renforcement de sa pérennité pour répondre aux besoins grandissants du centre de santé 

relationnelle, en termes de ressources humaines, financières et matérielles. 

 

3. Révision de la structure organisationnelle et plan stratégique  

 

%ÎÔÒÅÐÒÉÓ ÁÕ ÃÏÕÒÓ ÄÅ ÌȭÈÉÖÅÒ ςπρφ ÅÔ ÐÒïÓÅÎÔï ÌÅ υ ÍÁÉ ÄÅÒÎÉÅÒ ÐÁÒ Mme Madeleine Chenette, 

associée déléguée Services-conseils Stratégie KPMG, aux ÄÅÕØ ÃÏÎÓÅÉÌÓ ÄȭÁÄÍÉÎÉÓÔÒÁÔÉÏÎȟ ÌÅ 

ÐÌÁÎ ÓÔÒÁÔïÇÉÑÕÅ ςπςπ ÓȭÉÎÓÃÒÉÔ ÄÁÎÓ ÕÎÅ ÄïÍÁÒÃÈÅ ÄÅ ÒïÆÌÅØÉÏÎ ÓÕÒ ÌÁ ÍÉÓÓÉÏÎȟ ÌÁ ÖÉÓÉÏÎ ÅÔ ÌÅÓ 

ÇÒÁÎÄÅÓ ÏÒÉÅÎÔÁÔÉÏÎÓ ÐÏÕÒ ÌȭÅÎÓÅÍÂÌÅ ÄÅ ,Á ÒÕÅ ÄÅÓ &ÅÍÍÅÓ ÅÔ ÓÁ &ÏÎÄÁÔÉÏÎȢ Avec les 

membres du comité de planification stratïÇÉÑÕÅȟ ÌȭÅØÅÒÃÉÃÅ Á ÐÅÒÍÉÓ, entre autres, de se 

ÑÕÅÓÔÉÏÎÎÅÒ ÓÕÒ ÌÁ ÓÔÒÕÃÔÕÒÅ ÏÒÇÁÎÉÓÁÔÉÏÎÎÅÌÌÅ ÄÅ ÌȭÏÒÇÁÎÉÓÍÅ ÅÔ ÄÅ ÒïÅØÁÍÉÎÅÒ 

ÌȭÏÒÇÁÎÉÇÒÁÍÍÅ ÐÏÕÒ ÅÎ ÒÅÎÆÏÒÃÅÒ ÌÁ ÄÉÒÅÃÔÉÏÎ ÇïÎïÒÁÌÅȢ ; la ÓÔÒÕÃÔÕÒÅ ÅÎ ÐÌÁÃÅ ÓȭÁÊÏuteront 

dorénavant un poste de directrice des services administratifs et de soutien (DSAS), affecté à 

ÌȭÏÒÇÁÎÉÓÍÅ, et un poste de directrice aux communications et financement, affecté à la 

Fondation. 

 

Le comité se positionne ïÇÁÌÅÍÅÎÔ ÅÎ ÆÁÖÅÕÒ ÄÕ ÄïÖÅÌÏÐÐÅÍÅÎÔ ÄȭÕÎ centre de recherche sur 

la santé relationnelle. ,ȭÁÐÐÒÏÃÈÅ ÕÎÉÑÕÅ ÄÅ ,Á ÒÕÅ ÄÅÓ &ÅÍÍÅÓ ÅÎ ÍÁÔÉîÒÅ ÄȭÉÔÉÎïÒÁÎÃÅ ÄÏÉÔ 

devenir un modèle ÄȭÉÎÔÅÒÖÅÎÔÉÏÎ, de recherche et de formation, ÐÏÕÒ ÌȭÅÎsemble du Québec. 

Ce projet cohésif devrait ÓÅ ÍÅÔÔÒÅ ÅÎ ÐÌÁÃÅ ÄȭÉÃÉ 2020. 

 

4. Renforcer les ressources dédiées à la Fondation  

 

Afin de répondre au besoin de révision de sa structure de gestion, La rue des Femmes a formé, 

en janvier 2016, un comité ayant pour mandat ÄȭÁÎÁÌÙÓÅÒ ÌÅÓ ÂÅÓÏÉÎÓ ÄÅ ÒÅÓÓÏÕÒÃÅÓ à la  

direction et à la gestion de la Fondation et ÄÅ ÌȭÏÒÇÁÎÉÓÍÅȟ et de voir au recrutement du 

personnel requis. Au terme de cette démarche, un appel de candidatures pour combler le 

poste de directrice des services administratifs et de soutien (DSAS) à La rue des Femmes a 

été lancé. Dans son processus de sélection, il a trouvé, en la personne de Mme Fanny Larivière, 

la candidate idéale pour le poste de directrice aux communications et financement pour la 

FÏÎÄÁÔÉÏÎȢ "ÉÅÎ ÑÕÅ ÃÅ ÐÏÓÔÅ ÄÅÖÁÉÔ ÓȭÏÕÖÒÉÒ ÕÌÔïÒÉÅÕÓÅÍÅÎÔȟ le comité Á ÓÁÉÓÉ ÌȭÏÃÃÁÓÉÏÎ ÄÅ 

combler ce besoin et demeure toujours acti dans le processus de trouver une DSAS. Mme 

Larivière a fait son entrée en fonction le 16 mai 2016. 
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5. Consolidation financière  

 

Au terme du projet « Vers une troisième maison », le temps est venu de passer au projet 

« Vers une consolidation ». 

 

Comme la masse salariale et ÌȭÅÎÔÒÅtien des bâtiments requièrent la majeure partie du budget 

ÄȭÏÐïÒÁÔÉÏÎȟ ÉÌ faudra ÒÅÎÆÏÒÃÅÒ ÌÅÓ ÂÁÓÅÓ ÆÉÎÁÎÃÉîÒÅÓ ÄÅ ÌȭÏÒÇÁÎÉÓÍÅ ÐÏur en assurer le 

fonctionnement à long terme. Le financement public récurrent devient ÄÏÎÃ ÌȭÁÖÅÎÕÅ 

incontournable à la pérennité des services de La rue des Femmes. $ȭÉÃÉ ÌÛȟ Ðuisque le niveau 

de financement public ÎȭÅÓÔ ÐÁÓ garanti ÄȭÕÎÅ ÁÎÎïÅ Û ÌȭÁÕÔÒÅ, on compte davantage sur le 

financement privé. La collecte de fonds annuelle devrait amener une rentrée récurrente 

moyenne de ÌȭÏÒÄÒÅ ÄÅ ρ 200 000 $, selon les orientations stratégiques actuelles.  

 

 

 
 
La Maison Jacqueline, rue Wolfe à Montréal 
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Historique  
 

Créée en 2001 dans la foulée de la réalisation du premier grand projet de La rue des Femmes, 

la Maison Olga, la Fondation réalise sa mission par la collecte de fonds privés qui servent à 

ÓÏÕÔÅÎÉÒ ÆÉÎÁÎÃÉîÒÅÍÅÎÔ ,Á ÒÕÅ ÄÅÓ &ÅÍÍÅÓȟ ÔÁÎÔ ÐÏÕÒ ÌÁ ÍÉÓÅ ÅÎ ĞÕÖÒÅ ÄÅ ÓÅÓ ÏÐïÒÁÔÉÏÎÓ 

courantes, que pour son développement et sa pérennité.  

 

#ÏÒÐÏÒÁÔÉÏÎ ÄÉÓÔÉÎÃÔÅ ÄÅ ÌȭÏÒÇÁÎÉÓÍÅ ÅÔ ÄÉÓÐÏÓÁÎÔ ÄÅ ÓÏÎ ÐÒÏÐÒÅ ÃÏÎÓÅÉÌ ÄȭÁÄÍÉÎÉÓÔÒÁÔÉÏÎȟ ÌÁ 

&ÏÎÄÁÔÉÏÎ ÓÅÎÓÉÂÉÌÉÓÅ ÌÁ ÃÏÍÍÕÎÁÕÔï ÄȭÁÆÆÁÉÒÅÓ Û ÌÁ ÒïÁÌÉÔï ÑÕÅ ÖÉÖÅÎÔ ÌÅÓ ÆÅÍÍÅÓ ÅÎ ïÔÁÔ 

ÄȭÉÔÉÎïÒÁÎÃÅ ÅÔ ÅÎ grande difficulté, ÅÔ Û ÌȭÉÍÐÏÒÔÁÎÃÅ ÄÅ ÌÁ ÓÁÎÔï ÒÅÌÁÔÉÏÎÎÅÌÌÅȢ #ÏÍÐÏÓï 

ÉÎÉÔÉÁÌÅÍÅÎÔ ÄÅ ÓÅÐÔ ÐÅÒÓÏÎÎÅÓȟ ÌÅ ÃÏÎÓÅÉÌ ÄȭÁÄÍÉÎÉÓÔÒÁÔÉÏÎȟ ÐÒïÓÉÄï ÓÕÃÃÅÓÓÉÖÅÍÅÎÔ ÐÁÒ    

Mme Jocelyne Beaudet, Mme Ann Leduc, Mme Léonie Couture, M. Hubert Fortin, M. Frédéric 

Poussard, ÅÔ ÁÕÊÏÕÒÄȭÈÕÉ -ÍÅ ,ÉÎÄÁ 4ÈïÒÉÁÕÌÔ, compte onze membres en plus de M. Karel 

Velan qui en est le président honoraire depuis la création de la Fondation. 

 

!ÉÎÓÉȟ ÌÁ &ÏÎÄÁÔÉÏÎ ÎȭÁ ÅÕ ÄÅ ÃÅÓÓÅ ÄÅ ÄïÖÅÌÏÐÐÅÒ ÌÅÓ ÄÏÎÓ ÐÒÉÖïÓȟ ÁÆÉÎ ÄÅ ÔÒÁÎÓÆïÒÅÒ ÄÅÓ 

sommes toÕÊÏÕÒÓ ÐÌÕÓ ÉÍÐÏÒÔÁÎÔÅÓ Û ÌȭÏÒÇÁÎÉÓÍÅȟ ÃÏÍÍÅ ÌÅ ÍÏÎÔÒÅÎÔ ÌÅÓ ÇÒÁÐÈÉÑÕÅÓ 

suivants : 
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$ÅÐÕÉÓ ÌȭÅØÅÒÃÉÃÅ ςπρς-ςπρσȟ ÌȭÉÎÔïÇÒÁÌÉÔï ÄÅÓ ÄÏÎÓ ÐÒÉÖïÓ ÅÓt comptabilisée à la Fondation, 

permettant ainsi une gestion plus transparente et efficace. Les fonds amassés par la 

Fondation doivent également servir à un capital dont les revenus serviront à assurer la 

ÐïÒÅÎÎÉÔï ÄÅ ÌȭÏÒÇÁÎÉÓÍÅȢ !ÉÎÓÉȟ ÌÅÓ ÁÃÔÉÆÓ ÎÅÔÓ ÄÅ ÌÁ &ÏÎÄÁÔÉÏÎ ÏÎÔ ÐÒÏÇÒÅÓÓï ÄÅ ÆÁëÏÎ 

régulière depuis plusieurs années. En 2015-2016, 1 536 974 $ ont été récoltés, et les actifs 

nets de la Fondation sont, au 21 mars 2016, de 2 092 213 $. 

 

,ȭïÖÏÌÕÔÉÏÎ ÄÅ ÌÁ &ÏÎÄÁÔÉÏÎ ÁÕ ÃÏÕÒÓ ÄÅÓ ÁÎÓȟ ÁÕÓÓÉ ÂÉÅÎ ÆÉÎÁÎÃÉîÒÅ ÑÕÅ ÄÕ ÐÏÉÎÔ ÄÅ ÖÕÅ ÄÅ ÓÁ 

composition, est une belle réussite. Les sommes amassées augmentent régulièrement. La 

ÃÏÍÍÕÎÁÕÔï ÄȭÁÆÆÁÉÒÅÓ Ù ÅÓÔ ÄÅ ÐÌÕÓ ÅÎ ÐÌÕÓ ÒÅÐÒïÓÅÎÔïÅȟ ÎÏÎ ÓÅÕÌÅÍÅÎÔ ÁÕ ÃÏÎÓÅÉÌ 

ÄȭÁÄÍÉÎÉÓÔÒÁÔÉÏÎ, mais aussi dans les différents comités. De plus en plus de personnes 

ÄȭÉÎÆÌÕÅÎÃÅ ÇÒÁÖÉÔÅÎÔ ÁÕÔÏÕÒ ÄÅ la Fondation La rue des Femmes. Cela témoigne de son 

attractivité et de sa bonne gestion, tout en aidant à développer sa notoriété et sa visibilité 

ÄÁÎÓ ÌÅ ÍÉÌÉÅÕ ÄÅÓ ÁÆÆÁÉÒÅÓȢ ,ȭÁÃÃÅÎÔ ÍÉÓ ÓÕÒ ÌÅ ÍÏÎÄÅ ÄÅÓ ÁÆÆÁÉÒÅÓ ÖÉÓÅ Û ÐÅÒÍÅÔÔÒÅ Û ÌÁ 

Fondation, comme à ÌȭÏÒÇÁÎÉÓÍÅ, ÄÅ ÒÁÌÌÉÅÒ ÌÅ ÐÌÕÓ ÇÒÁÎÄ ÎÏÍÂÒÅ ÄȭÁÃÔÅÕÒÓ ÃÌïÓ ÄÕ ÍÏÎÄÅ 

économique autour du projet de La rue des Femmes et de la santé relationnelle. Ainsi, la 

Fondation élargit son bassin ÄÅ ÇÒÁÎÄÓ ÄÏÎÁÔÅÕÒÓ ÐÏÔÅÎÔÉÅÌÓȟ ÓȭÏÕÖÒÅ Û ÄÅ ÎÏÕÖÅÁÕØ ÒïÓÅÁÕØ, 

mais aussi rend des comptes à des personnes compétentes qui peuvent apporter une réelle 

plus-ÖÁÌÕÅ ÄÁÎÓ ÌÁ ÇÅÓÔÉÏÎ ÄÅ ÌÁ &ÏÎÄÁÔÉÏÎȟ ÇÒÝÃÅ Û ÌȭÅØÐïÒÉÅÎÃÅ ÅÔ ÁÕØ ÅØÐÅÒÔÉÓÅÓ ÑÕȭÅÌÌÅÓ ÏÎÔ 

acquises dans le monde des affaires. Gage de crédibilité pour La rue des Femmes, la 

ÒÅÃÏÎÎÁÉÓÓÁÎÃÅ ÑÕÉ ÅÎ ÄïÃÏÕÌÅ ÄÅÖÉÅÎÔ ÁÌÏÒÓ ÕÎ ÐÕÉÓÓÁÎÔ ÌÅÖÉÅÒ ÐÏÕÒ ÌȭÏÂÔÅÎÔÉÏÎ ÄÅ ÆÏÎÄÓ 

publics. 
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Remerciements  

 

La Fondation La rue des Femmes tient à remercier toutes celles et tous ceux qui ont contribué 

aux réalisations et qui donnent à la cause de La rue des Femmes. 

 

Nous soulignons notre immense reconnaissance à M. Karel Velan , 

Grand Mécène fondateur de La rue des Femmes, à sa femme, Mme 

Olga Velan, et à toute leur famille pour leur inestimable contribution 

à la cause des femmes ÅÎ ïÔÁÔ Äȭitinérance et au développement de La 

rue des Femmes.  

 

 

 

À ÌȭÈÏÎÏÒÁÂÌÅ *acqueline Desmarais , Grande 

Mécène de la campagne de dons majeurs, à qui 

nous exprimons toute notre fierté et notre 

profonde gratitude pour son soutien si essentiel à 

ÌÁ ÒïÁÌÉÓÁÔÉÏÎ ÄȭÕÎÅ ÔÒÏÉÓÉîÍÅ ÍÁÉÓÏÎ et à la 

pérennité de La rue des Femmes. La Maison 

Jacqueline, nommée en son honneur, témoigne de 

sa très grande générosité et de celle de toute sa 

famille ÅÎÖÅÒÓ ÌÅÓ ÆÅÍÍÅÓ ÅÎ ïÔÁÔ ÄȭÉÔÉÎïÒÁÎÃÅ ÅÔ la 

santé relationnelle. 

 

À M. John Rae, vice-président de Power Corporation du Canada, pour son rôle prépondérant 

dans la réalisation de notre mission depuis 2011, pour son soutien indéfectible et pour ses 

conseils avisés.  

 

Ces trois personnes méritent notre plus profonde reconnaissance. Nous tenons également à 

remercier du fond du ÃĞÕÒ ÔÏÕÓ ÌÅÓ ÂïÎïÖÏÌÅÓ qui se sont impliqué(e)s, tout au long de 

ÌȭÁÎÎïÅ, au sein de la &ÏÎÄÁÔÉÏÎȟ ÁÕ ÃÏÎÓÅÉÌ ÄȭÁÄÍÉÎÉÓÔÒÁÔÉÏÎ ÅÔ ÓÅÓ ÄÉÆÆïÒÅÎÔÓ ÃÏÍÉÔïÓȟ dans 

ses ÃÏÍÉÔïÓ ÄȭÈÏÎÎÅÕÒ ÅÔ ÁÕ ÃÁÂÉÎÅÔ ÄÅ ÌÁ ÃÁÍÐÁÇÎÅ de dons majeurs.  

 

Des remerciements sincères et chaleureux vont aussi à toutes les entreprises et fondations 

qui soutiennent depuis plusieurs années notre Fondation, rendant ainsi possible le travail de 

,Á ÒÕÅ ÄÅÓ &ÅÍÍÅÓ ÁÕÐÒîÓ ÄÅ ÃÅÌÌÅÓ ÑÕÉ ÅÎ ÏÎÔ ÔÅÌÌÅÍÅÎÔ ÂÅÓÏÉÎȢ /ÕÔÒÅ ÌȭÁÓÐÅÃÔ ÆÉÎÁÎÃÉÅÒȟ ÌÅÕÒ 

ÁÐÐÕÉ ÃÏÎÆîÒÅ Û ÌÁ &ÏÎÄÁÔÉÏÎ ÕÎÅ ÃÒïÄÉÂÉÌÉÔï ÅÔ ÕÎÅ ÌïÇÉÔÉÍÉÔï ÑÕÉ ÎȭÏÎÔ ÐÁÓ ÄÅ ÐÒÉØȢ 

 

EnfÉÎȟ ÎÏÕÓ ÔÅÎÏÎÓ Û ÒÅÍÅÒÃÉÅÒ ÔÒîÓ ÃÈÁÌÅÕÒÅÕÓÅÍÅÎÔ ÌȭÅÎÓÅÍÂÌÅ ÄÅ ÎÏÓ ÇïÎïÒÅÕØ ÄÏÎÁÔÅÕÒÓȟ 

ceux du grand public qui répondent ÃÈÁÑÕÅ ÁÎÎïÅ Û ÎÏÓ ÓÏÌÌÉÃÉÔÁÔÉÏÎÓ ÅÔ ÆÏÎÔ ÐÒÅÕÖÅ ÄȭÕÎÅ 

fidélité à toute épreuve. !Õ ÎÏÍ ÄÅ ÔÏÕÔÅ ÌȭïÑÕÉÐÅ ÄÅ ,Á ÒÕÅ ÄÅÓ &ÅÍÍÅÓ ÅÔ ÄÅ Óa Fondation, 

et surtout au nom de toutes celles à qui nous pouvons venir en aide grâce à vous, un immense 

ÍÅÒÃÉ ÄÕ ÆÏÎÄ ÄÕ ÃĞÕÒȢ 

Léonie Couture et Jacqueline Desmarais lors de  
l'inauguration de la Maison Jacqueline 
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Bilan des activités de la Fondation en 2015 -2016    

 

A Aperçu global de la situation financière de la Fondation  
 

Au 31 mars 2016, la FÏÎÄÁÔÉÏÎ ÄÉÓÐÏÓÅ ÄȭÕÎ ÃÁÐÉÔÁÌ ÁÃÃÕÍÕÌï ÄÅ ς πως ςρσ Α. Elle a reçu et 

encaissé pour 2015-2016 (en dons privés et intérêts) un montant de 1 536 974 $. Les 

ÄïÐÅÎÓÅÓ ÄȭÏÐïÒÁÔÉÏÎ ÄÅ ÌÁ &ÏÎÄÁÔÉÏÎ ÓÅ chiffrent  à 79 605 $. Un montant très modéré 

puisque le personnel dédié à la fondation est à la charge ÄÅ ÌȭÏÒÇÁÎÉÓÍÅ. Nous estimons à 2,5 

postes la charge de travail effectuée pour la Fondation. En 2016-2017, ÌȭÅÎÇÁÇÅÍÅÎÔ ÄȭÕÎÅ 

directrice aux communications et financement, Mme Fanny Larivière, renforcera les efforts 

consentis pour soutenir le travail essentiel de la Fondation. 

 

Notons que la Fondation a versé à La rue des Femmes un montant  global de 1 180 000 $ en 

2015-2016. De ce montant, 65 000 $ étaient une avance de fonds ÐÏÕÒ ÁÍÏÒÃÅÒ ÌȭÁÎÎée 2016-

2017. $ÅÐÕÉÓ ÌȭÏÕÖÅÒÔÕÒÅ ÄÅ ÌÁ -ÁÉÓÏÎ *ÁÃÑÕÅÌÉÎÅȟ Ålle doit prévoir lever annuellement la 

somme de 1 200 000 $ pour ses activités et pour en assurer la pérennité.   

 

B Maximiser la collecte de fonds privés  

 

La Fondation apporte son soutien financier au fonctionnement régulier et au développement 

ÄÅ ÐÒÏÊÅÔÓ ÐÏÒÔÅÕÒÓ ÄÅ ,Á ÒÕÅ ÄÅÓ &ÅÍÍÅÓȢ 0ÏÕÒ ÃÅ ÆÁÉÒÅȟ ÅÌÌÅ Á ÍÉÓ ÅÎ ĞÕÖÒÅ ÕÎÅ ÓÔÒÁÔïÇÉÅ ÄÅ 

collecte de fonds auprès du secteur privé, ÌÁÉÓÓÁÎÔ Û ÌȭÏÒÇÁÎÉÓÍÅ ÌÁ ÒÅÓponsabilité de solliciter 

voire Äȭaugmenter les fonds publics récurrents nécessaires à ses activités. Par ailleurs, la 

&ÏÎÄÁÔÉÏÎ ÅÔ ÌȭÏÒÇÁÎÉÓÍÅ ÔÒÁÖÁÉÌÌÅÎÔ ÅÎÓÅÍÂÌÅ en ce qui concerne les communications et 

ÌȭÏÒÇÁÎÉÓÁÔÉÏÎ ÄȭïÖîÎÅÍÅÎÔÓ ÓÕÓÃÅÐÔÉÂÌÅs de générer des bénéfices. 

 

1. Campagne de dons majeurs 

 

Comme chaque année depuis près de quinze ans, la Fondation a pu compter sur le soutien de 

M. Karel Velan et de sa famille, via la Fondation Velan et Velan inc.  

 

Puis, il y a quelques années, grâce à M. Velan et par lȭÉÎÔÅÒÍïÄÉÁÉÒÅ ÄÅ -Ȣ *ÏÈÎ 2ÁÅȟ Öice-

président exécutif de Power Corporation du Canada, les honorables Paul Guy Desmarais et 

Jacqueline Desmarais ainsi que Power Corporation ont rejoint le cercle des Grands Mécènes 

de la Fondation. 

 

Ces Grands Mécènes jouent un rôle capital pour nous, ils sont un levier financier pour la 

Fondation et nous permettent de relever les plus grands défis. En effet, leur influence et leur 

générosité sont essentielles à la fois pour la sécurité financière de La rue des Femmes, mais 

aussi pour leur impact comme leviers puissants et incontournables pour aller chercher 

ÄȭÁÕÔÒÅÓ ÃÏÎÔÒÉÂÕÔÉÏÎÓ ÓÕÂÓÔÁÎÔÉÅÌÌÅÓ ÄÁÎÓ ÌÅÓ ÍÉÌÉÅÕØ ÄȭÁÆÆÁÉÒÅÓ ÃÏÍÍÅ ÄÁÎÓ ÌÅÓ ÓÐÈîÒÅÓ 

gouvernementales. 
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; ÌȭÁÕÔÏÍÎÅ 2013, la Fondation a lancé une campagne de sollicitation de dons majeurs auprès 

de donateurs privés et de fondations ÑÕÉ ÎȭïÔÁÉÅÎÔ ÐÁÓ ÄïÊÛ ÅÎÇÁÇïÓ ÁÕÐÒîÓ ÄÅ ,Á ÒÕÅ ÄÅÓ 

Femmes.  Au 31 mars 2016, lȭÏÂÊÅÃÔÉÆ ÄÅ ς υππ πππ $ est atteint à 98 %.  

 

Au total, les dons en argent déjà reçus à la Fondation se chiffrent à 1 022 268 $.  De ce montant, 

432 000 $ sont entrés en 2015-2016. Par ailleurs, les engagements formels de dons à être 

versés au cours des prochaines années sȭïÌîÖÅÎÔ à 1 062 500 $. 

 

En plus, une partie de ces dons (315 000 $) est consentie en biens et services. Ils proviennent 

de Sobeys, Videotron et KPMG. Ceux-ci vont directement aux services de ÌȭÏÒÇÁÎÉÓÍÅ. 

 

Bref, nous pouvons affirmer  avec fierté que la campagne des dons majeurs est une très belle 

réussite pour la Fondation. 

 

La campagne a été présidée par Mme Madeleine Chenette,  associée déléguée Services -

conseils Stratégie KPMG. 

 

Mme Chenette a su relever avec succès le défi de cette 

grande campagne; une femme extraordinaire et généreuse 

à qui nous disons merci pour son apport considérable dans 

la réussite de cette belle entreprise.  

 

2ÁÐÐÅÌÏÎÓ ÑÕÅ -ÍÅ #ÈÅÎÅÔÔÅ ÓȭÅÓÔ ÉÎÖÅÓÔÉÅ ÄÁÎÓ la cause 

des ÆÅÍÍÅÓ ÅÎ ïÔÁÔ ÄȭÉÔÉÎïÒÁÎÃÅ, portée par la notion de 

santé relationnelle et la vision que partage Léonie Couture, 

directrice générale et fondatrice de La rue des femmes. La 

santé relationnelle a tout de suite trouvé un écho chez elle 

comme étant la solution durable pour sortir de ÌȭïÔÁÔ 

Äȭitinérance. Ces deux femmes visionnaires ont su mettre en 

commun leurs innombrables talents et faire de ce projet un 

succès. 
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Parmi  ÌÅÓ ÇÒÁÎÄÓ ÄÏÎÁÔÅÕÒÓ ÑÕÉ ÁÃÃÅÐÔÅÎÔ ÄȭðÔÒÅ ÉÄÅÎÔÉÆÉïÓȟ ÍÅÎÔÉÏÎÎÏÎÓ : 

 

 

Partenaires de la catégorie Grands Mécènes  

 
 

 
   

Partenaires de la catégorie Architectes  

 

 

 
 

Partenaires de la catégorie Bâtisseurs  
 

 

  

 

 

 

 
 

 

; ÓÏÕÌÉÇÎÅÒȟ ÄȭÁÕÔÒÅÓ ÄÏÎÓ ÏÕ ÅÎÇÁÇÅÍÅÎÔÓ ÏÂÔÅÎÕÓ ÄÁÎÓ ÌÅ ÃÁÄÒÅ ÄÅ ÌÁ ÃÁÍÐÁÇÎÅ : 

 

- KPMG 

- Hydro-Québec 

- Fondation de la Famille Lemaire 

- Famille Gisèle et Jacques Lorange 

- Videotron 

- Club Rotary de Montréal 

- Mme Madeleine Chenette 

- Les ĞÕÖÒÅÓ du Cardinal Léger 

- L'Oréal Canada 

- Caisse de dépôt et placement du Québec  




